
販売方法やプロモーションが課題
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日本の産業を発信

販売やプロモーション
方法を確立
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現状分析

株式会社 アットホームスタジオ
代表取締役

中村 亜弓様

有限会社 絞染色久野染工場
取締役専務

久野 浩彬様
Ｇｏｏｇｌｅ Forms

〇魅力が地元でも知られていない
〇小学校の授業で学ぶが、
時間の経過によって記憶から薄れる
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Zoomを活用した

継続的にイベントを開催

イベントビジネス市場
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共同でオンラインイベントを開催

株式会社ドングルズ

（名古屋市西区）

小学生を対象に、
月に一度イベントを
開催されている
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有松・鳴海絞り職人
久野 浩彬様

染色体験
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広報チラシの
作成・配布

ドングルズ様の
ホームページに掲載

過去のイベント参加者へ
のメール
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染色実験

イベント当日イベント当日

職人の現場の話
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イベント後イベント後 職人への質問を募集

・ひとつ作るのにかかる時間はどのくらいですか
・どうして有松絞りの職人さんになったのですか（2件）
・いつから伝統工芸品を作っていますか

イベントの満足度

100%母数：16 期間：2021/7/24～7/27

とてもよかった

よかった

・ を刺激

イベントを通して、伝統工芸品の魅力を
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答えがない問いを探究する経験

が身に付いた

学び学び
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名古屋市緑区 「有松」

2019年 日本遺産登録
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観光PR動画を作成

SDGs の視点から発信
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話し合いや、企業・地域の方からのアドバイスで
何度も壁を乗り越えられた
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人との繋がりは、
活動を行う上で大きな活力になる
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Q: ビジネスに関する授業であなた自身が成長したことを教えてください

授業で学んだことを家族に話すことで、さらに学びを深めることができた

愛商生の変化愛商生の変化

自分の考えを持ち、物事を多面的・多角的に見るようになった

Q: ビジネスに関する授業の学びや感想を教えてください

SDGｓについて知り、日常でも意識や行動に気を付けるようになった

将来の自分についてもう一歩踏み込んで考えることができた
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ご清聴ありがとうございました。
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